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Cosa facciamo

T&B Facing Innovation affianca i 
propri clienti dall'idea al Go To 
Market per trasformare il loro 
potenziale innovativo in valore 
economico, supportandoli passo a 
passo o con interventi mirati

La passione che ci unisce e che ogni 
giorno affrontiamo da molti punti di 
vista diversi è l’Innovazione
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Vision

Vogliamo un mondo nel quale si 
possa pienamente esprimere il 
potenziale innovativo degli individui 
e delle organizzazioni, un mondo più 
resiliente perché più in grado di 
adattarsi ad un ambiente complesso 
che evolve rapidamente. Un mondo in 
cui innovazione e creatività convivono 
con focus strategico e visione a 
lungo termine
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Mission

Trasformare in valore economico il 
potenziale innovativo dei nostri 
clienti è la nostra mission. Non 
riuscire ad esprimere il proprio 
potenziale innovativo è oggi giorno il 
maggior limite alla crescita del 
tessuto sociale di un territorio 
costringendolo a rimanere nella sua 
“comfort zone” e perdendo le 
opportunità che potrebbe sfruttare
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I nostri Clienti

Aziende
Centri di ricerca

e Università
Parchi Scientifici

e Incubatori

PA

ed Enti Territoriali
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Aziende

Aiutiamo le aziende
‐ Start up
‐ PMI
‐ Grandi aziende

a rispondere ad alcune domande

1. Qual è il mio potenziale innovativo 
e dove posso migliorare?

2. Come posso finanziare il mio 
processo d’innovazione?

3. Sono in grado di gestire il processo 
d’innovazione e farlo diventare 
pervasivo in tutta l’azienda?

4. Come posso sfruttare i risultati 
ottenuti dal processo 
d’innovazione?
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Il Potenziale Innovativo

Il potenziale innovativo di una 
organizzazione non è solo nel 
prodotto

Innovazione
di prodotto

Innovazione
di processo

Innovazione 
organizzativa

Innovazione
commerciale
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Il Metodo ABCE

BOOST

BE COMPLIANT

EXECUTE

ASSESSA

B

C

E

Trenta anni di esperienza e di continuo 
confronto multidisciplinare ci hanno 
spinto a formalizzare un metodo 
semplice ma efficace da applicare ai 
nostri progetti
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Il Metodo ABCE – ASSESS

• Prima di partire è sempre 
necessario avere ben chiaro dove 
ci troviamo. Per questo motivo, 
che si tratti di innovazione di 
prodotto, di processo, 
organizzativa o commerciale per 
prima cosa ci confrontiamo con i 
nostri clienti per capire la 
situazione esistente

• Evidenziamo i punti di forza e di 
debolezza del potenziale 
innovativo del cliente utilizzando 
tecniche e metodi sperimentati in 
molti anni di esperienza nella 
gestione di progetti di ricerca, di 
sviluppo e di innovazione

A. ASSESS
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Il Metodo ABCE – ASSESS

Valutiamo insieme il potenziale 
innovativo della tua organizzazione 
dei tuoi progetti con una metodologia 
in tre step

Innovation 
Assessment

Innovation 
Benchmarking

State of the art 
analysis

1 2 3

A. ASSESS
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Il Metodo ABCE – BOOST

• Molte sono le definizioni di 
innovazione ma il “cambiamento 
che ha avuto successo” ci pare la 
più appropriata

• Abbiamo focus sulla 
massimizzazione del valore 
derivante dall’innovazione e 
costruiamo un contesto che la 
renda una pratica costante, 
condivisa e fortemente favorita a 
tutti i livelli. Analizziamo in modo 
oggettivo il livello di innovazione 
dei nostri clienti fornendo una 
fotografia dettagliata della 
situazione, proponendo azioni 
formative e supportandoli nella 
formulazione di una visione di 
medio-lungo termine

B. BOOST
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Il Metodo ABCE – BOOST

Costruiamo il percorso necessario 
per far emergere e rinforzare il tuo 
potenziale innovativo

Building Innovation 
Network

Internal Innovation 
Workshop and 

People Coaching
Innovation Strategy

B. BOOST
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Il Metodo ABCE – BE COMPLIANT

• Non è sufficiente risultare innovativi 
dal punto di vista tecnico scientifico 
ma è necessario verificare che 
quello che noi crediamo innovativo 
corrisponda alla definizione di 
innovazione che viene data dalle 
normative di riferimento

• Per effettuare l’analisi di Compliance
effettuiamo l’analisi della normativa 
di riferimento ed incrociamo la 
relazione tecnica espressa nella fase 
di assessment con quanto previsto 
dalla normativa, evidenziando i punti 
di contatto e le eventuali criticità

• Il servizio può essere di natura 
continuativa o fare riferimento ad 
un’analisi specifica liberando il 
cliente di incombenze documentali o 
documentando le scelte effettuate 
dagli organi di controllo

C. BE COMPLIANT
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Il Metodo ABCE – BE COMPLIANT

Verifichiamo i requisiti formali e 
normativi necessari per valorizzare il 
tuo potenziale innovativo da un punto 
di vista economico

Accounting 
Compliance

Due Diligence 
Technical Support

Aderenza alle linee 
guida dei manuali 

Frascati e Oslo

C. BE COMPLIANT
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Il Metodo ABCE – EXECUTION

• Il focus sull’execution è nel nostro DNA. 
Alla fine dei nostri progetti lo scenario dove 
abbiamo operato deve essere cambiato in 
meglio. Affiancare il cliente nell’operatività 
è l’unico modo per assicurarsi che 
qualcosa accada e che il tutto non resti a 
livello di piano progettuale

• Miriamo sempre a supportare l’operatività 
dei nostri clienti, non sostituendoci agli 
stessi ma rendendoli consapevoli delle loro 
potenzialità e sgravandoli dai compiti 
accessori che rischiano di distrarli 
dall’obiettivo principale

• Ogni cliente è seguito da un Account 
Manager che lo conosce 
approfonditamente, che si fa garante del 
livello di servizio e dell’impatto che il 
nostro lavoro deve avere sulle attività dei 
nostri clienti, guidando i Project Manager
a raggiungere gli obiettivi del progetto

E. EXECUTION
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Il Metodo ABCE– EXECUTION

Lavoriamo insieme al partner su 
molteplici aspetti per generare valore

E. EXECUTION

• Grant Strategy
• Fiscal Incentives
• Corporate Finance 

And Ventures 
Opportunities

• Evaluation Of 
Alliances

FINANCE

• Project Management 
Consulting E 
Education

• Innovation Control 
Process And Tools

• Industry 4.0 Business 
Process Re-
Engineering

MANAGE

• Marketing And 
Business Intelligence

• Regulatory And 
Quality Standards 
Implementation

• New 
Products/Services
Go To Market And 
Launch

• New Product/Service 
Development

• Change Management 
Consulting And 
Training

• People Innovation 
Confidence 
Empowerment

EXPLOIT



17

Chi siamo

Siamo un gruppo di professionisti 
nati e cresciuti nei pressi di un 
confine geografico tra Italia, Austria e 
Slovenia, e di conseguenza abituati a 
vivere a volte le barriere a volte le 
scoperte che sono insite nel 
confronto giornaliero con persone e 
culture diverse. Avendo potuto 
apprezzare “il valore del confine” 
nella vita di tutti i giorni, abbiamo 
trasferito l’essenza di 
quest’esperienza nel mondo 
professionale, creando un team
multidisciplinare desideroso di 
confrontarsi ogni giorno con nuove 
sfide continuando ad integrare nei 
nostri ranghi nuove persone, nuove 
professionalità, nuovi “confini”
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Il Valore del Confine

L’innovazione normalmente inizia a 
prendere forma grazie all’energia 
che si manifesta sul confine tra due 
universi diversi: tra business e 
scienza, tra azienda e mercato, tra 
la ricerca e le altre funzioni 
aziendali, tra l’imprenditore ed il 
mondo che lo circonda 
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Lavorare con Noi

Non promettiamo un percorso facile 
ma una sfida giornaliera dove sarà 
necessario impegnarsi direttamente; 
allo stesso tempo però, vi 
promettiamo che saremo sempre al 
vostro fianco con una presenza 
discreta, rispettando il confine che ci 
divide e ci unisce
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Valori

SUPERARE I LIMITI
Esiste sempre un limite che può essere superato, 
con rispetto senza essere invadenti

OCCHIO CRITICO
É essenziale valutare sempre i progetti con 
occhio critico, risultando a volte poco graditi nel 
breve periodo ma molto apprezzati nel lungo

POTENZIALE INNOVATIVO
Il potenziale innovativo è presente in ogni 
organizzazione che va solo aiutata ad esprimerlo

“SU MISURA”
Preferiamo i lavori “su misura” rispetto alle 
soluzioni standard replicate

PASSIONE / DEDIZIONE
Ogni cosa si può vedere da almeno due punti di 
vista diversi

Ogni cosa si può vedere da almeno due punti di 
vista diversi

PUNTI DI VISTA DIVERSI
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T&B associati: la nostra storia

Fondazione come Studio Associato1992

1999 Trasformazione in SRL. Insediamento al BIC di Trieste

2006 Trasferimento in AREA Science Park

2011 Vince il premio Nazionale per l’Innovazione

2013 Vince il premio Nazionale per l’Innovazione

2014
Socio fondatore dell’Istituto Tecnico Superiore Volta «Nuove Tecnologie 
della Vita». Socio fondatore di BioHighTechNet, network della Regione FVG 
per le aziende biotech

2016 Nasce il payoff «Facing Innovation»

2019 Fonda la rete ReXI (Rete X l’Innovazione)
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Alcuni Clienti

• Acegas APS AMGA

• AIRWORKS Srl

• Cluster Legno, Arredo e Sistema 
Casa FVG srl consortile

• Demus SpA

• IGA Technolgy Services

• Illycaffè

• LOMBARDY GREEN CHEMISTRY 
CLUSTER

• Moroso SpA

• Podartis

• Promoturismo FVG

• Wartsila

+ 100 Aziende seguite con successo

AZIENDE

• IRCCS Burlo Garofalo

• Istituto Nazionale di 
Oceanografia e Geofisica 
Sperimentale

• Elettra SINCROTRONE 
Trieste SCPA

• Friuli Innovazione, Centro di 
Ricerca e di Trasferimento 
Tecnologico S.c. a r.l.

• Onkoloski Institut Ljubljana

ENTI DI RICERCA

• AUSIR

• CEI - Central European Initiative

• Comune di Grado

• Comune di Paluzza

• GECT Euregio senza confini r.l. 
EVTZ Euregio ohne grenzen
mbH

• Università degli Studi di Padova

• Università degli studi di Trieste

• Università degli studi di Udine

• University of Malta - Faculty of 
Sciences - Department of 
Geosciences

PUBBLICO



Restiamo in contatto

Sede di Trieste
Piazza Ponterosso 3

34121 Trieste

Sede di Treviso
Piazza delle Istituzioni 18

31100 Treviso

Sede di Udine
Viale Duodo 98

33100 Udine

Area Science Park
Località Padriciano 99

34149 Trieste

Sede di S. Giorgio di Nogaro
Piazza Plebiscito 7

33058 San Giorgio di Nogaro (UD)

T&B e Associati Srl
AREA SCIENCE PARK, PADRICIANO 99 | EDIFICIO E3
34149 TRIESTE (ITALY) 
Tel.: +39 040 375 5780

www.tbassociati.it
infodesk@tbassociati.it
Pec: tbassociati@pec.it

C.F.
P.IVA 00965560329
Share capital € 47.007,48



Grazie per la vostra 
attenzione


